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INLEIDING
Online en offline marketing voor jouw KMO met impact?

DNA Marketing is jouw partner voor het behalen van succes op korte en lange termijn.

Met DNA Marketing kies je voor een team van experts dat nauw met je samenwerkt om
gepaste marketingstrategieën op maat uit te werken. Met onze tools en talent kunnen 
we snel schakelen bij veranderingen op de markt. Het voelt haast alsof we bij jullie op de 
werkvloer aanwezig zijn.

Van digitale marketing met SEO en SEA, sociale media, content creatie tot websites en
branding & design, bij DNA werken we steeds op maat van jouw KMO. We luisteren naar 
je wensen en noden, en duiken in data, zodat we constant de juiste keuzes maken voor de 
grootste impact.

Hoe we dit doen? Daarvoor hebben we een bewezen succesrecept! We laten graag ons 
“Proven Process” zien aan de hand van enkele concrete cases uit onze gediversifieerde
klantenportefeuille in dit portfolio.

Blader doorheen ons portfolio en ontdek impactvolle campagnes met op maat gemaakte 
strategieën voor onze klanten. Elke case geeft inzicht in hoe wij te werk gaan en waar onze 
expertise ligt. Heb je nog vragen na het doornemen van ons portfolio? No worries, DNA got 
you covered. We nemen graag de tijd voor een gesprek!
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Marketing as a Service (MaaS)
Kiezen voor MaaS (Marketing as a Service) is kiezen voor een totaal-
pakket dat volledig is uitgewerkt op maat van jouw KMO door ons
team van experten.

We stippelen samen met jou je visie op korte en lange termijn uit voor een 
succesvolle marketing. Van leadgeneratie, SEO, SEA tot op maat gemaakte 
strategieën, social media marketing en contentmarketing, onze doeners gaan 
aan de slag met een volledig pakket aan diensten. Zo bespaar je zelf veel tijd 
en geld, want je hoeft geen extra personeel aan te werven of meerdere
partners in te schakelen.

We zorgen voor de gepaste online en offline communicatie naar je huidige 
klanten en spreken potentiële klanten aan. Daarnaast plannen we ook
regelmatig overlegmomenten in om het succes van je campagnes te
bespreken aan de hand van rapportages en data- analyses. Zo kunnen we de 
vinger aan de pols houden en snel schakelen bij veranderingen van de markt 
om steeds voor de juiste impact te zorgen.
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Met zijn jarenlange expertise op het gebied van transport en
logistiek van grote en omvangrijke producten is VPD uitgegroeid 
tot een toonaangevende speler voor last mile delivery, de
rechtstreekse leveringen tussen bedrijven en hun klanten.

Acht jaar geleden kwam VPD bij ons met een duidelijke
uitdaging: het definiëren van hun visie en missie.
“Waarvoor staat VPD en waar willen ze naartoe?”
Vanuit deze kernvragen ontwikkelden wij de nodige marketing-
strategieën en communicatiemiddelen zodat VPD zijn ambities 
waar kon maken.

Bij DNA vertalen we dagelijks de sterke punten van
VPD – kwaliteit, duurzaamheid, innovatie en flexibiliteit – naar
consistente en krachtige communicatie via alle mogelijke
kanalen. Van hun huisstijl en voertuigbelettering tot hun
website: alles weerspiegelt de kernwaarden van VPD. Ons  weke-
lijks online overleg en de maandelijkse content- en marketing-
vergaderingen zijn cruciaal om voortdurend nieuwe kansen te 
identificeren en te benutten, wat heeft geleid tot een
vruchtbare samenwerking en continue groei.

Onze gezamenlijke inspanningen hebben VPD geholpen om de 
prestigieuze titel van ‘Transporteur van het Jaar’ te winnen en 
nieuwe klanten zoals IKEA en Mediamarkt aan te trekken. Het 
aantal websitebezoekers is met maar liefst 500% gestegen, en 
hun bekendheid op LinkedIn is aanzienlijk toegenomen.

Daarnaast wordt VPD regelmatig gevraagd om hun inspirerende 
verhaal over duurzaamheid te delen, waarin ze een voor-
trekkersrol spelen bij de transitie naar duurzaamheid binnen 
de transport- en logistieke sector. VPD wordt beschouwd als 
een pionier op het gebied van duurzame logistieke oplossingen.

VPD 
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Om je op een krachtige manier te onderscheiden van je
concurrenten in een competitieve markt, is een totaalstrategie vereist. 
Voor Group Vandergucht is lokale verankering en binding met
potentiële en huidige klanten een zeer belangrijke factor die hierin 
moet worden meegenomen.

De groei en ontwikkeling van Group Vandergucht hebben we van 
dichtbij opgevolgd. Dat heeft tot complete rebranding van hun logo 
en de ontwikkeling van een gloednieuwe website geleid. Het doel? 
Hun transformatie naar een multimerkengarage duidelijk in de
kijker zetten. Deze rebranding weerspiegelt hun vernieuwde DNA:
innovatie, betrouwbaarheid en een sterke focus op klanttevredenheid.

Dit verhaal trekken we door in de creatieve content voor sociale
media van Group Vandergucht naar advertentiecampagnes op Meta 
en Google en andere digitale marketingkanalen. Een SEO-geoptimali-
seerde website mag daarbij niet ontbreken. We gaan ook met offline 
campagnemateriaal zoals busbelettering, of radiospots aan de slag 
om top-of-mind awareness bij hun doelgroep aan te scherpen.

Group Vandergucht
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Heeft je bedrijf veel technische knowhow, maar is die niet zichtbaar voor de buiten-
wereld? Voor dit probleem zag Didak Injection, dat sinds de jaren ‘60 marktleider is 
in de Benelux op het gebied van spuitgieten van kunststoffen, zich gesteld.
Het bedrijf was vooral bekend voor de productie van kratten, maar hun bredere
expertise en maatwerkoplossingen bleven vaak onopgemerkt, wat hun
zichtbaarheid en groeipotentieel beperkte.

DNA Marketing nam deze uitdaging enthousiast aan. We creëerden een nieuwe 
website waardoor Didak Injection zich als een modern bedrijf met een online
identiteit kon profileren. Daarnaast richtten we ons op de juiste B2B-kanalen om 
hun doelgroepen effectief te bereiken en boden we ondersteuning bij hun
deelname aan belangrijke beurzen.

Ons werk stopt hier niet. We blijven strategisch werken om Didak Injection verder 
te positioneren als dé specialist in hun vakgebied. De focus ligt niet alleen op het 
bereiken van bestaande en nieuwe klanten, maar ook op het versterken van de 
betrokkenheid van medewerkers en het aantrekken van nieuw talent.

Met de nieuwste materialen en technieken, die voldoen aan de eisen van 2024,
(technologische innovatie, duurzaamheid,…) is Didak Injection nu klaar om zijn
volledige productaanbod aan de wereld te tonen en de markt verder te veroveren. 
Het bedrijf wil niet langer alleen bekendstaan om zijn kratten, maar als dé specialist 
in spuitgieten die innovatieve en op maat gemaakte oplossingen biedt.

We streven ernaar om de merkbekendheid van Didak Injection te vergroten en zijn 
technische expertise zichtbaar te maken voor een breed publiek. We zorgen ervoor 
dat Didak Injection met één krachtig verhaal naar buiten treedt!

Didak Injection
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Strategie
Zorgen voor een merkstrategie die op lange termijn een duidelijke impact heeft:
daarvoor doen we het! Welke weg wil je op met je onderneming, wat zijn de ambities
en doelstellingen?

Samen ontwikkelen we een dynamische merkstrategie met de juiste positionering
binnen je sector en zorgen we voor een boost van je onderneming. We blijven je
ondersteunen zodat je in de toekomst kan blijven bouwen op waardevolle (potentiële) 
klantencontacten.

Ben je nog op zoek naar het juiste marketingplan, maar heb je geen idee waar te
beginnen? Met een gestructureerde planning en ons succesrecept zetten onze
doeners je marketingplan op punt.
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Jouw DNA is ons DNA!
Daarom starten we met een persoon-
lijk gesprek waarbij we kijken naar het 
grotere geheel en de missie en visie 
van je bedrijf onder de loep nemen 
met doelgerichte vragen.

Analyse? Check! We gaan met alle inzichten aan 
de slag voor een strategie op maat en het
opstellen van een plan van aanpak.
Samen bepalen we doelstellingen op korte en 
lange termijn om je bedrijf te laten groeien.

Acties en projecten vastgelegd?
Tijd voor uitvoering en het creëren van 
impact! Regelmatig plannen we een 
overleg waarbij we de resultaten bespre-
ken na grondige analyse van de cijfers. 
Zo haal je zeker de vooropgestelde doel-
stellingen en zorgen we voor een boost 
van je onderneming. 

Wat je concreet mag verwachten?

Je krijgt een klare kijk op de noden en 
behoeftes van je klanten.

Je bereikt de juiste doelgroep(en).

Je bepaalt je doelen én behaalt ze.

Je realiseert meer omzet.

Je hebt extra tijd en motivatie voor het 
opstarten van nog veel meer projecten.

1111
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Digitale marketing
Digitale marketing is een must om te blijven concurreren in een wereld 
die steeds meer digitaliseert. Hoe bereik je jouw specifieke doelgroep? 
En welke tools zijn er nodig om jouw boodschap kracht bij te zetten? 
Wij gidsen je graag doorheen het digitale marketinglandschap om 
jouw onderneming een digitale boost te geven.

Aan de hand van creatieve content en gerichte advertising cam-
pagnes op sociale media vergroten we je zichtbaarheid op de plat-
forms waar jouw doelgroep actief is. Scoor je ook graag hoog in de 
zoekmachines? Bij DNA kan je rekenen op de juiste SEO opti-
malisaties voor je website en gaan we aan de slag met SEA, zodat
de aanwezigheid van je bedrijf online blijft opvallen tussen de
concurrenten.

Graag nog een stapje verder? Met marketingautomatisatie zoals 
e-mailautomatisering of lead scoring, kies je bij DNA voor efficiëntie, 
personalisatie en groei. Door marketingacties en vervolgacties te
automatiseren, verzamelen we waardevolle data en krijgen we de juiste 
inzichten in het gedrag van je online bezoekers.

Bij DNA kan je rekenen op een team van marketingexperts met een 
hands-on mentaliteit, die de laatste digitale trends volgen en voor jou 
een impactvolle strategie uitstippelen binnen de verschillende
facetten van digitale marketing.
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“Digitaal staan
we waar

een moderne
onderneming

hoort te staan!”
Marijke Vandergucht
Group Vandergucht
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“Het was een
intense maar

vruchtbare
samenwerking,

trots op het
resultaat!”

Directrice
Hilde Devillé

(Sint-Niklaasinstituut
Anderlecht)

www.sni.be
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Content creatie
Met contentmarketing kan je klanten aantrekken, binden, 
doen groeien en er zelfs ambassadeurs van maken.

Vertel je verhaal, schrijf relevante artikels die je doelgroep 
interesseren, maak video’s, podcasts en andere manieren om 
je verhaal te brengen. Met de juiste teksten (denk aan goede 
zoekwoorden!) zorg je ervoor dat jouw bedrijf online
gemakkelijk gevonden wordt.

De content creatie door ons team zorgt ervoor dat jouw 
unieke verhaal opvalt tussen de concurrenten en vertaald 
wordt naar duidelijke marketing. Met persoonlijke en
creatieve content trekken we de aandacht op de markt naar 
jouw merk en overtuigen we (potentiële) klanten. Wij zorgen 
voor maximale impact met straffe teksten en een verhaal die 
de doelgroep raakt, unieke bedrijfsbeelden, sprekende video’s 
of korte animatievideo’s.

Om het verhaal van je KMO nog sterker te maken, trekken we 
dit ook offline door. De niet-digitale communicatie zien we 
zeker niet over het hoofd. Bij DNA gaan we voor het
totaalplaatje, dus ook voor traditioneel offline campagne-
materiaal zoals brochures, totebags, materiaal voor beurzen, …

CopywritingSterke
beelden  

Video
en animatie  

Offline
communicatie   

2020



BEELDEN
DOEN 
SPREKEN
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Branding & Design
Door branding en design te combineren, komt een sterke merkidentiteit tot leven. Branding geeft je bedrijf een uniek DNA en 
vertelt een verhaal dat bijblijft. Design voegt aan dit verhaal een visuele dimensie toe. Samen creëren ze een impactvolle indruk 
en zorgen ze voor een herkenbare uitstraling. Bij DNA zorgen wij voor die ijzersterke fundering met een mix van grafische
elementen en heldere communicatie om je bedrijf in de markt te zetten.

Wil je een eigen specifieke huisstijl creëren? Het DNA-team denkt mee én voert uit. Kleuren, lettertypes, grafische elementen, … 
onze doeners zorgen voor één mooi geheel om impact te maken. Heeft je huidige huisstijl nood aan vernieuwing?

Dan voorzien we een rebranding: we analyseren je huidige branding en vertrekken vandaaruit om je merk weer helemaal up-to-
date te maken.

We vertrekken vanuit je missie en visie, unieke verkoopargumenten (Unique Selling points of USP’s), ontwerpen op basis van deze 
informatie je huisstijl met een herkenbaar logo en brengen uiteindelijk je volledige merkstrategie in kaart waarbij een grafisch 
ontwerp voor krachtige communicatie niet ontbreekt.

Op basis van strategisch onderzoek 
wordt een nieuwe productnaam 
bepaald en worden een aantal
logo’s ontworpen. Uiteindelijk kan
de klant kiezen uit verschillende
versies. Benieuwd naar het
resultaat? Binnenkort meer!

Nexans 
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VPD Transport & Logistics wil een voor-
trekkersrol vervullen op het vlak van 
duurzaamheid.

Belangrijke input voor hun rebranding: 
ze willen niet de grootste zijn, wel de 
groenste! Het nieuwe logo en de slogan 
brengen hun groene visie en waarden 
duidelijk naar voren. De volledige look-
and-feel van het merk is aangepast, op 
alle mogelijke kanalen, met in de eerste 
plaats: de (elektrische) voertuigen.

Rebranding VPD  

SNI
GEEFT JE RUIMTE

SNI
GEEFT JE RUIMTE

Voorstel 1

Oud Nieuw

Finaal logo
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Voor Group Vandergucht gingen we aan de slag met 
een rebranding die hun verhaal vertelt en hun ont-
wikkeling naar een multimerkengarage weerspiegelt.

We hebben voor een nieuwe frisse uitstraling gezorgd 
die hen nog beter positioneert voor de toekomst. We 
hebben niet alleen een nieuw logo met een strakke 
en moderne uitstraling gecreëerd, maar ook gezorgd 
voor een nieuwe website die daar perfect bij aansluit. 
De branding-aanpak werd ook doortrokken naar social 
media en andere communicatiekanalen.

Group Vandergucht
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Tuinen Ronny Luyckx
Aan de hand van een sterk, herkenbaar logo en een vol-
ledige branding-aanpak, inclusief website, flyers en social 
media, maakten we Ronny’s bedrijf met 30 jaar ervaring 
zichtbaarder dan ooit. Resultaat: meer interactie en de
ideale klanten voor Ronny. Een heel tevreden DNA-klant!
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Dit bedrijf wil een krachtig merk zijn in de
competitieve eventsector. Dankzij branding 
met een overtuigend verhaal, versterken we de 
naamsbekendheid en spreken we de doelgroep 
maximaal aan.

KMO’s die een event organiseren zouden
meteen moeten denken aan Mystic Events. De 
dynamische aanpak van de zaakvoerders wordt 
nu zowel visueel als tekstueel uitgedragen,
online en offline.

Mystic Events
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Websites
Je website is het digitale visitekaartje van je bedrijf of merk en een
onmisbaar instrument voor online aanwezigheid. Nood aan een website bij de 
opstart van je bedrijf of een upgrade van je huidige website? Wij kijken samen 
naar de mogelijkheden. Kies je voor een onepager of multipager website? We 
zorgen voor een op maat gemaakte website volledig in lijn met de noden 
van jouw onderneming.

We ontwikkelen een look-and-feel die perfect aansluit bij je huisstijl en
branding, en zorgen voor optimaal gebruiksgemak op desktops en mobiele 
apparaten. Hierdoor vinden je bezoekers snel de informatie die ze nodig
hebben, blijven ze langer op je site en veranderen ze in enthousiaste
ambassadeurs van je merk.

Een website is een ideaal kanaal om bepaalde doelen binnen je bedrijf te 
ondersteunen, zoals het aantrekken van talent of het genereren van nieuwe 
leads.

Heb je specifieke wensen voor de verdere uitbouw van je website zoals een 
webshop of chatfunctie of eigen intranet voor werknemers? We nemen graag 
de tijd om de mogelijkheden met je door te nemen.
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VPD
De website van VPD vervult verschillende functies. Allereerst richt deze zich op
bedrijven die op zoek zijn naar een betrouwbare leverdienst voor grote pakketten. 
We benadrukken de voornaamste troeven van VPD op specifieke landingspagina’s, die 
ook SEA-campagnes ondersteunen. Daarnaast ligt de focus op het informeren van 
particulieren via overzichtelijke FAQ-pagina’s, het aantrekkelijk presenteren van VPD
als werkgever via een speciale “werken bij VPD”-pagina, en het bieden van een
uitgebreid intranet met login voor alle medewerkers. VPD is meer dan alleen een
leverdienst; het is een innovatieve logistieke partner die zijn klanten vooruithelpt.
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De nieuwe website voor het 
Sint-Niklaasinstituut geeft de missie 
en waarden van de school duidelijk 
weer én biedt de ouders en
leerlingen heldere informatie. 
Wekelijks veranderen zij het menu 
van de kantine aan de hand van 
een op maat gemaakte handleiding 
van onze doeners.

De website van
Gorgon Motors weerspiegelt 
hun bedrijfs-DNA.

Ons team vertaalde hun 
multimerkenverhaal naar een 
overzichtelijke multipager 
website met duidelijke
call-to-actions waarin efficiënt 
kan worden genavigeerd.

Sint-Niklaasinstituut Anderlecht

Een website in maar liefst 4
verschillende talen voor dé
expert in kunststofspuitgieten. 
Met een duidelijke sitemap,
realiseerden we een
gestructureerde, heldere en 
frisse website met als kers op
de taart een overzichtelijke 
productenlijst zodat (potentiële) 
klanten makkelijk de producten 
kunnen filteren om een offerte 
aan te vragen. 

Didak Injection 
Gorgon Motors
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Van het aantrekken van nieuwe 
klanten, tot het delen van hun 
verhaal en het bieden van waarde 
aan het bestaande klanten-
bestand: deze nieuwe website 
voor EDP opent deuren en creëert 
mogelijkheden.

Voor deze onepager website
gingen we aan de slag met een 
fris design, gebruiksvriendelijke 
navigatie en authentieke content.

De uitdaging voor Tuinen 
Ronny Luyckx: komaf
maken met een zwakke 
merkidentiteit en digitale 
onzichtbaarheid. Onze
doeners zorgden voor een 
gloednieuwe onepager
website met de nodige 
SEO-optimalisatie, op-
gemaakt in de nieuwe
huisstijl.

European
Distribution Partners

Voor V&V Carrosserie hebben we 
een ultramoderne, tweetalige 
onepager gecreëerd zodat hun 
diensten en expertise op een 
overtuigende manier worden 
gepresenteerd.

V&V Carrosserie

Tuinen Ronny Luyckx
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Divers

Heb je nood aan ondersteuning bij een andere specifieke marketingtaak? Ook dan
bieden we een helpende hand! Bij DNA denken we met je mee, zien we opportuniteiten 
en gaan we proactief te werk. Ons team is op de hoogte van de laatste marketingtrends 
en ook onze inhouse designer houdt constant de vinger aan de pols.

Kiezen voor DNA Marketing is ook kiezen voor een organisatie met een focus op maat-
schappelijk verantwoord ondernemen. Zo zijn wij al diverse jaren actief als pro bono
marketingpartner van vrijwilligersorganisatie Brothers of Solidarity. Het ontzorgen en 
ondersteunen vormt de kern van deze samenwerking.
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Begint het al te kriebelen om de marketing van je onderneming onder handen te nemen en impact te maken? 
Wij zitten te popelen om voor jou aan de slag te gaan met een plan op maat!

Bel, mail of vul het contactformulier op onze website in.

Dan maken we er samen werk van!
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Info@dna-marketing.be    www.dna-marketing.be   +32 475 36 09 37

DOENERS 
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